Apres le sécateur Electrocoup, a Cahuzac

Infaco SA lance I'attacheuse

sur le
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— Dany Delmas a lancé le prototype
sur le marché il y a dewux ans. « L'ap-
pareil a été bien pergu et bien regu,
mais il y avait des points que nous
avons di revoir et corriger. L'an der-
nier, le marché s'est élargi, mais je
n'ai pas voulu pousser le produit.
Cette fois, il est fin prét. » L'atta-
cheuse électronique, aux dires du
PDG d'Infaco, n'atteindra jamais les
chiffres d'Electrocoup, le leader
mondial du sécateur électronique.
L'attacheuse fait gagner plus de
50 % du temps sur un attachage
manuel. « On peut réaliser plus d'un
hectare par jour, ¢'est-a-dire plus de
4 000 pieds, et sans fatigue. »
Aprés la taille, vient I'attachage, de
janvier a awnil : un travail qui consiste
a arrimer la baguette mére, longue
de 50 & 80 cm (sur laguelle le viti-
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culteur a laissé 5 ou 6 bourgeons)
au fil qui longe la rangée. C'est cette
baguette gui portera la récolte de la
souche.

LE FIL A LA PATTE

Le fil d'attache doit étre suffisant
pour remplir son réle, mais aussi fa-
cile a casser aprés la vendange, car
¢'est une autre baguette qui prendra
le relais I'année suivante. « C'est un
acier, légérement galvanisé, qui su-
bit une corrosion progressive et se
coupe pratiqguement tout seul au
terme des vendanges. »

Le viticulteur attache sur une simple
impulsion : I'attacheuse électroni-
que d'Infaco SA dispose de petites
bobines de poche, chacune gamies
de 1 000 attaches. Dany Delmas et
Davy, son fils, s’estiment & méme
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d'attaguer les marchés d'export, en
passant par la formation de leurs re-
présentants a |'étranger. « On aurait
pu y lancer I'attacheuse beaucoup
plus t6t. La demande était forte en
Tunisie, au Maroc. Mais on ne lance
pas un produit tant que le réseau de-
service aprés-vente n'est pas ins-
tallé sur place. »
Les salons professionnels permet-
tront a Infaco SA de nouer ces con-
tacts. L'attacheuse est déja bien im-
plantée sur le marché hexagonal : le
chateau Margaux en a acheté dix.
« Une référence comme celle-a est
un bon écho pour le produit », indi-
que Davy Delmas. Et le sécateur
Electrocoup a ouvert de nombreuses
pistes oll I'attacheuse pourrait s'en-
gouffrerm
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