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Infaco, leader du marché
des sécateurs électriques

I eleader dumarché du sécateur élec-
trique est installé depuis prés de
vingt ans dans le vignoble gaillacois.

Cette entreprise innovante exporte dans

28 pays et entend partir prochainement &

la conquéte de nouveaux marchés.

Niché au coeur du vignoble gaillacois, la

société Infaco distribue ses sécateurs élec-

triques destinés & la taille de la vigne, des
arbres fruitiers, du bois et des espaces verts
dans prés de 28 pays. La septiéme généra-
tion de cet outil a d'ailleurs été testée en

Australie avant d'étre distribuée en France

&l'automne. « Mon pére a créé le premier

modéle de sécateur électriqueen 1984 ala

demande de ses voisins viticulteurs qui
connaissaient ses talents d'inventeur, ex-
plique Davy Delmas, le directeur général
d'Infaco. [11'a alors créé et développé dans
la station-service de mon grand pére. En

1997, l'entreprise a été délocalisée....a 800

métres de 14 & 'entrée du village afin de

s'agrandir, ». Infaco pour innovation, fabri-
cation et commercialisation est né ainsi.

Aujourd'hui, la société, quine connait pas

la crise grace & la spécificité de saniche de

marché, génére un chiffre d'affaires de 17

millions d'euros et 55 % de ses ventes sont

réalisées & I'export. Elle emploie présd'une
cinquantaine de personnes qui se chargent
de concevoir dans des b x d'études,

>

ders du marché de la vigne et Infaco est

d'assembler et de commercialiser les pro-
duits. « Nous nous occupons de plus de la
diffusion de notre marchandise chez les
200 revendeurs du marché francais et 28
importateurs se dédient aux pays dans les-
quels nos outils sont vendus. Parmi nos
clients principaux, nous comptons au ni-
veau européen, I' Allemagne, I'Espagne et
I'ltalie, et pour le reste du monde nous ven-
dons principalement en Australie, en Nou-
velle-Zélande et en Corée ».

Le marché des espaces verts
en perspective

80 % du chiffre d"affaires de la société re-
pose sur la vente du sécateur électrique
pour la vigne, mais Davy Delmas entend
bien continuer & s'ouvrir & d'autres mar-
chés. « Nous sommes aujourd’hui les lea-

< lo Dépéche du Midi

C etrec pour cette activité.
Nous allons b no-
tamment au marché de l'arboriculture, sur
lequel beaucoup de travail reste a faire,
d'autant que notre produit améne de subs-
tantiels gains de productivité, environ
40 %. Mais nous souhaitons également
nous attaquer & un marché d'importance,
celui des espaces verts, qui sont partout en
nous adressant aux collectivités». Dans
cette optique, Infacoac -élavente
d'un vibreur & olives qui se branche surla
batterie du sécateur électrique et entend
ainsi partir & la conquéte dumarché du bas-
sin méditerranéen. La société développe
également une scie électrique afin de pré-
parer son introduction sur le marché des
espaces verts, A I'avenir, Infaco va conti-
nuer & s’agrandir sur le site de Cahuzac-
sur-Vére en ajoutant 1000 m* de site de pro-
duction aux 2500 m? de ses locauxactuels.
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FICHE D'IDENTITE
INFACO

Création de la société en 1984 3 Cahuzac-
sur-Vére au cceur du vignoble de Gaillac.La
société réalise un chiffre d'affairesde 17
millions d'euros.55% de sa production est
destinée a I'export vers l'Angleterre, I'Espa-
gne, le Portugal, lAllemagne, I'ltalie, la
Suisse, la Belgique, les Pays-Bas, la Nor-
vége, l'Autriche, la Pologne, la République
Tchéque, la Slovaquie, la Hongrie, la Bulga-
rie,la Croatie, la Gréce, la Turquie, le Maroc,
le Japon, la Corée, le Canada, les Etats-Unis,
I'Argentine, le Chili,'Uruguay, le Paraguay,
I'Australie et la Nouvelle Zélande Infaco
emploie 5o salariés. Plus de 140 mille séca-
teurs électriques ont été vendus de parle
monde par [a société, ce produit représente
actuellement 80% du CAdela société
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